Памятка Хозяйки класса
1. Составьте список гостей, которых Вы хотите пригласить на класс по красоте.

Пригласите на класс своих подруг, родственниц, сотрудниц, соседок, знакомых. Лучше пригласить немного больше гостей, чем планировалось. Возможно, что кто-то из приглашенных не сможет прийти.
1. Ф.И.О.___________________________ Тел._______________Почему ее__________________________
2. Ф.И.О.___________________________ Тел._______________Почему ее__________________________

3. Ф.И.О.___________________________ Тел._______________Почему ее__________________________

4. Ф.И.О.___________________________ Тел._______________Почему ее__________________________

5. Ф.И.О.___________________________ Тел._______________Почему ее__________________________

6. Ф.И.О.___________________________ Тел._______________Почему ее__________________________

7. Ф.И.О.___________________________ Тел._______________Почему ее__________________________

8. Ф.И.О.___________________________ Тел._______________Почему ее__________________________
2. Обратитесь к своим потенциальным гостям! (Пример обращения)
Я с радостью хочу пригласить вас на класс по красоте, посвященный (выбрать) Уходу за кожей лица/Уходу за кожей вокруг глаз/Макияжу Основа лица/Макияжу глаз/Макияжу губ/Ароматам.
Мой Независимый Консультант по красоте Мария Упиряка предложит  попробовать средства «Мэри Кэй», подобранные индивидуально для вас и расскажет о том, как (выбрать вариант)
Уход за кожей: сохранить молодость и красоту вашей кожи (глаз). Мы попробуем персонально подобранные системы, в конце класса – экспресс-макияж. Ощутим на себе и увидим результат. 
Декоративная косметика: создать ваш индивидуальный, яркий образ с помощью декоративной косметики. Она порекомендует вам цветовую гамму декоративной косметики. А также мы научимся подчеркивать лучшие черты нашего лица и скрывать маленькие недостатки (глаз, губ).
Ароматы: правильно подобрать аромат для себя, как и где создаются ароматы, что значит пирамида аромата, расскажет о культуре ношения духов. А также научимся выбирать ароматы для любимого мужчины.
Мы прекрасно проведем время и побалуем себя отличными средствами. Вы согласны? Отлично! 

Класс состоится: дата________время__________место______________________________________
Так как основной принцип компании «Мэри Кэй» – индивидуальный подход к каждому клиенту, мой консультант Мария Упиряка позвонит вам накануне и задаст несколько вопросов. Я буду очень рада встретиться с вами! Итак, до встречи на классе: дата____время____место_________________
3. Передайте мне, своему Консультанту Марии Упиряке, список имён и телефонов гостей, которые собираются прийти на класс, через два дня после назначения даты и времени проведения класса по красоте. Предварительное профилирование по телефону сократит продолжительность класса и позволит хорошо подготовиться Консультанту.

4. Подтвердите присутствие гостей. За день до проведения класса позвоните вашим гостям и скажите, что вы с нетерпением ждете встречи с ней/ними.
5. Угощение. Угощение не является обязательным условием встречи, но по желанию можно предложить гостям в конце класса чай/кофе, печенье, прохладительные напитки.

6. Общение. Удовольствие. Подарки. Вы Хозяйка класса по красоте! Вы получите огромное удовольствие в этой роли. Будьте уверены! Приятное общение, признание от Консультанта и гостей и подарки сделают эту встречу незабываемой. За каждую приглашенную гостью вы получаете именной сертификат достоинством 40 грн со сроком действия 2 недели. Сертификаты суммируются и дают право на индивидуальный подбор и получение продукции компании «Mary Kay». А также, Вы как Хозяйка класса имеете 10% денежного вознаграждения от суммы всех заказов ваших гостей на данном классе.

7. Заказы со стороны помогут Вам значительно увеличить денежное вознаграждение. Можно обратиться к своим знакомым, которые не смогут посетить класс и сказать, что есть возможность присоединиться к вашему заказу. Возможно, женщины выберут продукцию, которую не обязательно пробовать по вашей рекомендации.
